DOMENICA
27 NOVEMBRE 2022

18 |

| LaVerita

» UNA MARCIA IN PIU

«Ero un maschiaccio
che faceva motocross
Oraho 1.000 camion»

Nel nuovo libro di Gandola sulle imprenditrici affermate,
la storia di Laura Bertulessi e del successo di Italtrans

Una marcia in pid. E quella di
Laura Bertulessi che comin-
cidsuuncamionditerzamano
ed ora é alla guida di una delle
aziende di logistica pitrimpor-
tanti d'Italia. Come lei, ce ne
sono tante altre. Ventidue sto-
rie di imprenditrici italiane di
successo sono ora raccolte in
Una marcia in pii, il nuovo
libro di Giorgio Gandola, scrit-
to coni giornalistiManilaAlfa-
no e Stefano Zurlo, con prefa-
zione di Alberto Bombassei, e
pubblicato da Wise Society.
Eccoinanteprimal'estrattodi
una delle storie.

di GIORGIO GANDOLA

B «Sono figlia d’arte, mio pa-
pa era un camionista». Que-
stionedi proporzioni. Sull'im-
menso piazzale decine di au-
toarticolati sfilano nel par-
cheggio, incolonnati comesol-
dati in parata. Motrici, rimor-
chi, luceichii di eromature,
sinfoniediparaurti. Parallele-
pipedi bianchi con la scritta
blu e azzurra di Italtrans,
pronti a solcare le autostrade
italiane h24. Laura Bertulessi
sembra accarezzarli con lo
sguardo dalla vetrata dell'uffi-
cio e riassume una vita in tre
numeri: 1.000 mezzi, 1.500 di-
pendenti, 1.000.000 di metri
quadri di magazzini refrigera-
ti. A Calcinate, dove Bergamo
diventa piatta, la grande com-
pagnia di trasporto merci ali-
mentari mandain scena tuttii
giorni la logistica su gomma.
Tecnologia e managerialita,
il risultato & questa sede nera
da Silicon Valley dei motori a
perdita d’occhio nella pianu-
ra: il segno piu tangibile del
sognorealizzato. Oltre 450 mi-
lioni di fatturato in servizi, un
dato formidabile. «Siamo una
squadra, ieri come oggi: mio
cognato Germano é il presi-
dente della societa. To e Clau-
dio Bellina, mio marito, com-
pletiamo il eda: ognuno si é ri-
tagliato unasfera d’azione che
privilegia i propri puntidi for-
za. Germano si occupa della
parte immobiliare, della ma-
nutenzione e dell’efficienza

della flotta: era partito pro-
prio dall'officina, preoccu-
pandosi di non avere mai ca-
mion fermi. lo, nella veste di
amministratore delegato, so-
no il riferimento dell’area
commerciale, vivo pil in uffi-
cio, con problemi che tirotola-
no sulla serivania. Una vita
che mio marito non & mai riu-
scito a fare; lui & sempre stato
I'uomo dei motori e poi dei
magazzini, una macchina da
guerrainstancabile. Quando é
nervososalesuunmezzoevaa
fare un viaggio. Vivrebbe nel-
Iabitacolo e ovviamente non
salta una Parigi-Dakar con il
camion, la sua grande passio-
ne»s.

Unadonna concretaesinte-
tica, Laura. Riassumerebbe
I'impresa con due parole:
«Passione e coraggio». In fon-
dononservealtro per cogliere
I'essenza di 37 anni di lavoro.
[...] «In piediall’alba, stradada
macinare: quando racconti
sembra tutto un gioco ma
niente & mai facile mentre lo
vivi. Ora qui el sono 1.000 ca-
mion ma quando abbiamo co-
minciato ¢'erasoloun Fiat 170
di terza mano». Era del fidan-
zato, comprato dal padre per
permetterglidiiniziare alavo-
rare dopo il servizio militare.

Laura e Claudio si conosco-
nonel1983. Lei ha da poco ter-
minatoilliceolinguistico ede-
sidera girareil mondo. Iniziaa
lavorare in un’azienda di im-
port-export di prodotti per
florovivaisti che si avvale di

un’agenzia esterna per le spe-
dizioni; proprio cosi incontra
Claudio, quando la societi
glielo manda per un viaggio
commissionato. Laura ha per-
sonalitd, iniziativa. Dietro c¢’é
una famiglia dignitosa e sere-
na: mamma Maria ¢ casalinga
e papa Alessandro lavora co-
me trasportatore per la Dal-
mine, con i tubidell’acciaieria
sul cassone. Quell'imprinting
éalla basedi tutto. «Da bambi-
na, nel fine settimana papa mi
faceva indossare una piccola
tuta da lavoro e lo aiutavo a
lavare il camion. Per me era
una festa. Poi prendevo i chio-
di e li piantavo con il martello
sul pianale. Ero vivace, entu-
siasta, imparavo in fretta».
Torniamo agliannidelsognoe
dell'insonnia. LauraBertules-
si e Claudio Bellina progetta-
nolavitainsieme, L'impiego di
lei come principale punto di
riferimento economico e il
Fiat 170 come mezzo per per-
seguire un obiettivo: mettersi
in proprio. «Anni stupendi e
faticosi, avevamo dentro un
entusiasmo che non si puo de-
finire. Lavoravo nella societa
di import-export e usavo le
pause pranzo e le serate per
cercare clienti per la nostra
piccola impresa. Ferie mai.
Ttaltrans nasce cosi, nel 1985,
due anni primadel nostro ma-
trimonio e della nascita di
Paola, la primogenita. Erava-
mo accampati, con I'ufficio
dentro 'officina e il magazzi-
no delle merei nel piazzale».
Nel primo anno di attivita Ital-
trans fattura 680 milioni di li-
re.Iclientiinizialisono piceoli
produttori, commercianti di
frutta everdurache hanno co-
medestinazionel Ortomerca-
to di Milano; Laura e Claudio
seendono nelle campagne ro-
magnole nella stagione dei
raccolti, caricano e ripartono.
La svolta - perché ¢’é sempre
una svolta - avviene quando
Esselunga chiede loro di ga-
rantire un viaggio a Brescia.
Lavorano bene e quel viaggio
viene rinnovato per un anno.
«Non sgarriamo un giorno,
non shagliamo niente. Ancora

AVEVA 63 ANNI

ADDIO AIRENE CARA, ATTRICE E CANTANTE DI «<FAME»

M La cantante e attrice statunitense Irene
Cara (foto Ansa), pseudonimo di Irene Cara
Escalera, voce di brani come come Fame e
What afeeling per i musical Fame e Flashdan-
ce, concuivinseun Golden Globe e un Oscar, &
morta a 63 anni nella sua casa in Florida. A

dare 'annuncio é stata la sua agente Judith
A.Moose,chenonhaindicatoperole cause del
decesso: «E con profonda tristezza che a no-
me della sua famiglia annuncio la scomparsa
di Irene Cara. La famiglia di Irene ha chiesto
privacy mentre elaborail suo dolore».

oggi & il nostro primo cliente.
Rigore, precisione, puntuali-
ta, serieta, correttezza: se im-
pari a lavorare con Bernardo
Caprotti non hai problemi a
lavorare con il mondo intero.
Siamo cresciuti all'Universita
di Caprotti, le garantisco che
vale pili di molti altri titoli di
studio blasonati». I.'azienda si
sviluppa, i Tir si moltiplicano.
Fino al 2000 Italtrans si occu-
pa solo di trasporto, il fattura-
to toeca quota 70 miliardi
(semprein lire, alla vigilia del-
I'entrata in vigore dell’euro).
Poi un responsabile della logi-
sticadi Auchan chiama propo-
nendo una nuova sfida: la logi-
stica integrata. «Cerchiamo
uno spazio che abbia i requisi-
ti minimi per partire, lo tro-
viamo a Calcinate e in tre mesi
realizziamoun magazzinoper
generi alimentari a tempera-
tura ambiente di 27.000 metri
quadri. Poi aggiungiamo il fre-
sco, 1 surgelati, il non alimen-
tare. Ora serviamo con 23 poli
logistici tutta la grande distri-
buzione di prima fascia e le
primarie societd dell’'indu-

stria alimentare».

Laura corre, va veloce conil
pensiero, Prepari la domanda
e lei e gia oltre. «Mi piace co-
niugare rapidita e lucidita.
Quandoc’équalcosadafare,la
faccio enon amo tentennares.
Forsel'accelerazione ¢ dovuta
all’altra passione, quella per la
moto. «Da ragazza ero un ma-
schiaccio, a 15 anni avevo un
Ktm 125 eandavo sul Brembo a
fare cross con gli amici. Mio
cognato Germano ha sempre
avutoun debole per lemotoda
corsa, per anniabbiamo spon-
sorizzato il pilota bergamasco
Roberto Locatelli, che vinse il
mondiale nella 125 con I'Apri-
lia. I bolidi non potevano che
essere uno sbhocco naturale».
Quando il Motomondiale
spacchetta le categorie e con-
sente anche ai privati di acce-
dere alle corse con un impe-
gno economico sostenibile,
[taltrans realizza il suo team e
partecipa al mondiale Moto2.
Poiché lo stile della casa non
prevede galleggiamenti passi-
vi,nel2020lovince: campione
del mondo con Enea Bastiani-

ni.

Nel frattempo sul piazzale i
bisonti della strada si muovo-
no con precisione. Entrano ed
escono come api nell'alveare,
spostano mondi, consentono
alcicloalimentare dicompier-
si ogni giorno. Anche durante
la pandemia, anche per alle-
viare una guerra. «Nell'emer-
genza Covidil nostroeral'uni-
co settore che poteva, anzi do-
veva, lavorare per garantiregli
approvvigionamenti. Abbia-
mo comprato gli strumenti
che mancavano: mascherine,
ventilatori, respiratori da
mettere a disposizione degli
ospedali. Abbiamo collabora-
to con le associazioni locali
per il trasporto di ossigeno
nelle case dei malati. Grazie al
contributo dei nostri clienti
abbiamo regalato 16.000 pac-
chispesaalle famiglie disagia-
te. Nessun dipendente si é ti-
rato indietro e in quel periodo
ho avuto la conferma che, no-
nostante i numeri da grande
azienda, siamo ancora una fa-
miglia».
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